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Florenzuola

In classe nasce la start up

| ragazzi del polo Mattei hanno simu-
lato di poter essere imprenditori gra-
zie al progetto "A scuola di start up”

Premio alla app
che corre in aiuto
degli student
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per fareicompiti

Sei studentesse del polo Mattei hanno conquistato
la giuria del concorso promosso dall’'Unione commercianti

FIORENZUOLA

® «losono piubrava in latino,
tu in matematica. Troviamoci per
fare i compiti insiemes. Conver-
sazione da epoca pre-digitale.
Oggila generazione 2.0 pensa ad
unaapp per smart phone che fa-
ciliti i contatti, il tutoraggio reci-
proco e abbattai costi delle fami-
gerate lezioni private. Si chiama
Leho, che sta per Let’s Help Each
Other (traduzione: aiutiamoci
I'unlaltro), l'idea imprenditoria-
le di startup che si & conquistata
la vittoria al concorso proposto
dall'Unione commercianti al po-
lo "Mattei. Le giovani ideatrici ve-
nerdi sono state premiate dal
presidente di Confcommercio,
Raffaele Chiappa.

La simulazione d'impresa, cheha
visto al lavoro 6 gruppi ed una
quarantina di studenti e studen-
tesse di [V Ite (Istituto tecnico
economico ), & statala tappafina-
le del progetto "A scuola di start
up’ «E se questa era solo una si-
mulazione, vi assicuro che ¢ sta-
ta presa davvero sul serio - spie-
ga Federica Bussandridel Comi-
tato Giovani Imprenditori di
Confcommercio, ideatrice del
progetto - Si sono messe in gio-
co, ma facendo sul serio. E qual-
cuna di queste simulazioni po-
trebbe diventare realta». Alle
ideatrici di Leho, Alberto Malvi-
cini, vicedirettore dell'Unione

Commercianti (e presidente del-
la giuria che ha valutato i proget-
ti) ha gia suggerito di partecipa-
re al bando regionale annuale
che mette a disposizione per ogni
impresa 7mila euro.

Le socie sono sei giovani, studen-
tesse al 4 anno del Matted, italia-
ne e nuove italiane, che si sono
anche gia collocate in un possi-
bile organigramma aziendale: nel
ruolo di tecnico Ramata Bayire,
Francesca Porcari e Harjas Preet
Kaur sono alla pubblicita e mar-
keting; in amministrazione c'e
Shari Lodola; per l'assistenza Va-
lentina Molitierno e Sehajpreet
Kaur.
«Lideaimprenditoriale e vincen-
te perché parte da un'esigenza vi-

<«

Sisono messe
davvero in gioco,
facendo sul serio»
(Federica Bussandri)

<«

Idea vincente,
i loro coetanei
sono il target»
(i giurati del premio)

LATESTIMONIANZA DI FEDERICA BUSSANDRI

cina al mondo di queste ragazze
cheindividuano come targetilo-
ro coetanei», osservala giuria
composta da Malvicini e Bussan-
dri con Gianluca Zambianchi
(Giovani Imprenditori), Marcel-
lo Minari assessore allo sviluppo
di Fiorenzuola, Bruno Capocac-
cia di Gas Sales, Giulia Orsi gia
studentessa del Mattei.

«Non solo. La filosofia dello
scambio e molto positiva. Certo,
chi offre il servizio ne ricava un
profitto, ma lo spirito e quello di
venire incontro ad un bisognos,
Le 6 ideatrici fanno osservare che
il 20% degli studenti oggi prendo-
no lezioni private ed il costo me-
dio annuo da sostenere e supe-
riore a 1600 euro. Ecco alloral'al-
ternativa de “io aiuto te, tu aiuti
me’. Gli utenti si registrani alla
app, fornendo disponibilita per
una materia in cui si sentano for-
ti. Per essere accettati dal sistema
bisogna superare una batteria di
5 domande, che attesti l'effettiva
preparazione. Quindi si mette in
comunicazione domanda e of-
ferta; il sisterma di messaggistica
consente di prendere appunta-
mento. Un contatto quindi non
solo virtuale ma ‘fisicol
Nonmanca undettagliato piano
economico finanziario. Si calco-
la pure l'accesso al credito: per
partire le socie ipotizzano un fi-
nanziamento di 20 mila euro con
tasso del 3% da rimborsare in 5
anni. Idee nuove e concretezza,
nella mente di queste giovani.

Scuola e lavoro sempre piu vicini
«[/istituto Mattei ¢ stato pioniere»

E’ partita con l'alternanza
scuola/lavoro inun‘aziendae
oggi quell’azienda - che cre-
de nella collaborazione tra
mondo della scuola (superio-
re e universita) e mondo
dell'impresa - I'ha assunta co-
me propria dipendente a tut-
ti gli effetti. Lei & Giulia Orsi,
25 anni, e l'azienda ¢ Bussan-
dri srl, officina e rivenditore
auto di Fiorenzuola. E' Fede-
rica Bussandri, figlia del tito-
lare Andrea Bussandri, che
segue il rapporto con le scuo-
le, in particolare col polo Mat-
tei che opera sul territorio.
«E" lo stesso istituto che fre-
quentai io - racconta la Bus-

sandri - e che e stato pionie-
ristico nella proposta di stage
aziendali», ben prima che la
legge sulla Buona Scuola
(107/2105) rendesse obbliga-
torie 400 ore di alternanza nel
triennio delle superiori. «lo
fecilo stage alla Raggio diSo-
le. Mi conquistai anche un
piccolo compenso. Allora gli
stage erano proposti agli stu-
denti con un certo profitto,
oggi e un‘opportunita che si
offre a tutti. Fu un’esperienza
[ormativa importante. Ed e
per questo poi che sono stata
ancor pii motivata ad acco-
gliere studenti nell’azienda di
farniglia», spiega la Bussandri,

molto attiva anche nel Comi-
tato dei Giovani Imprendito-
ridi Unione Commercianti. E'
inoltre rappresentante della
categoria commercio nel con-
siglio della Camera di Com-
mercio e membro del Comi-
tato Promozione Imprendito-
rialita Femminile.

Dopo il diploma al Mattei, si
laureo alla Cattolica in Econo-
mia ¢ commercio. Come tu-
tor aziendale ha accolto oltre
10studenti (9 ragazze ed 1 ra-
gazzo) dal 2008 ad oggi. «Se-
guire con serieta i ragazzi
comporta tempo ed energie.
Significainsegnare loro qual-
cosa, dando anche responsa-
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Le ragazze premiate per la app scelta dalla giuria dell’'Unione commercianti

Federica Bussandri con Giulia Orsi; a destra, I'assessore Minari con Bruno Capocaccia di Gas Sales

IL RESPONSO DELLA GIURIA

Due classi suddivise in sei gruppi
con idee molto chiare e concrete

Il progetto “Ascuola di start up’, al
di la delle vincitrici prescelte dalla giu-
ria, ha premiato tutti i 6 gruppi par-
tecipanti delle due 4 Ite. «ll premio
vero - spiegano i rappresentanti dei
Giovani Imprenditori che hanno idea-
to il progetto - & poter lavorare con
esperti che queste start up aiutanoa
crearle davvero, ogni giorno. Il pro-
getto si @ articolato in vari step». Lan-
no scorso i rappresentanti di Unione
Commercianti erano andati a scuola

bilita. Lo dico sempre ai no-
stri stagistl: non esistono
sconti per chi arriva. Se vole-
te vestire i panni dellavorato-
re, vi si chiede impegno. Con
I'impegno poi arrivano i frut-
t, e anche le gratificazioni da
parte nostra’.

Giulia Orsi € stata cosi:inde
5 superiore fece l'alternanza
scuola lavoro dalla Bussandri
srl; poi si iscrisse alla Cattoli-
ca conquistando la laurea in
Marketing, e torno nella stes-
sa azienda per un tirocinio
post universitario. Tra pochi
giorni compie un anno di la-
voro alla Bussandri srl.
Tornata anche Sara Porcari,
che da studentessa del Mattei
[ece 2 periodi di stage alla
Bussandri e che ora sta svol-
gendo 2 mesi di tirocinio cur-
ricolare previsto dalla facolta
di Economia a Parma. "In

per spiegare cosa significastartup e
come si costruisce un business plan.
Secondo step: la gita delle due classi
all'Urban Hub di Piacenza per cono-
scere esempi di start up gia avviate.
Terzo passo: uscita didattica alla se-
de dell'Unione Commercianti di Pia-
cenza dove Federica Bussandri, Mi-
chela Gandolfi, Alessandra Ferrari e
Gianluca Zambianchi dei Giovani Im-
prenditori si erano prestatia fare da
tutor per avviare le simulazioni diim-

questi due casi abbiamo sti-
pulato convenzioni con le
Universita», conclude la loro
tutor, diventata anche un ve-
ro e proprio mentore.

Ragazziin movimento

Un plauso va sicuramente a
tutti gli studenti del quarto an-
no che, prima ancora di entra-
re in un'‘azienda altrui, hanno
simulato di poter essere im-
prenditori a propria volta col
progetto "A scuola di start up”
Hanno presentato Libar (un
bar dove leggere libri digitali)
gli studenti Chiara Agnelli,
Alesia Stojku, Solari Rebecca,
Matteo Gai, Mariam Fany,
Francesco Schenardi. Ideata
da Lorenzo Morsia; Luca Zo-
ni; Alessandro Lamoure, Fe-
derico Romanini, Riccardo
Casella e Ramona Signoretta,
la Rihemp s.cl. (abbigliamen-

presa presentate e premiate poi ve-
nerdi mattina. «Siamo molti gratian-
che ai professori - spiegano i Giova-
ni Imprenditori - perché sanno far si
che questi studenti si preparino sui
libri, ma anche sul campo, nella pra-
tica». In particolare hanno seguitoil
progetto le docenti Cristina Paganie
Piera Lupi, che sono anche in prima
linea nell'organizzazione dell’Alter-
nanza scuola lavoro (400 ore nel trien-
nio). Proprio in quest'ambito si é in-
serito il percorso “Ascuola di start up”
«L'Asl per noi si sta rivelando prezio-
sa», dicono studenti e studentesse
che hanno presentatoi progetti e che
ora portano orgogliosamente sulle
spalle lo zainetto dei Giovani Impren-
ditori donato ai partecipanti._DM

to eco sostenibile). Remind
the Time offre un’applicazio-
ne per regolare 'uso del tele-
fonino e bloccare messaggi di
cyberbullismo: dietro I'idea
imprenditoriale Eleonora
Apostolova; Beatrice Da Ri-
va,Camila Diz, Lorena Pana-
risi, Giulia Ponzetti, Sara Shar-
si. Emilia da Gustare é il por-
tale di vendita on line di pro-
dotti della nostra filiera
agroindustriale, nella simula-
zione di impresa di Riccardo
Bertinetti, Lorenzo Boiardi,
Besfort Fazliu, Carola Ghezzi;
Alisa Lecordetti, Elena Pevia-
ni. IHealty (un punto vendita
di prodotti bio che offre anche
consulenza nutrizionale) é
stato ideato da Luna Lucibel-
lo, Kawtar El Mazzouz, Zalia-
ta Bara, Ana Cebotari, Aya De-
rouiche, Amandeep Kaur.
_d.men.




